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STIFTELSEN MARKNADSTEKNISKT CENTRUM

MTC Focus Grupp

Tema: Konsten att géra komplexa affarer

Modt framstdende kolleger, Idr av varandra i en strukturerad dialog med
kompletterande, utvecklande och férklarande speglingar frdn akademin.

Inriktning

Denna Focus grupp dr inriktad pa att 6ka deltagarnas
forstaelse for vad som krévs for att hantera komplexa
affdrer. Syftet ar ocksa att tillhandahalla konkreta
verktyg som underldttar analysen av bade méjliga men
ocksa gjorda affdrer. Genom en effektivare analys och
en okad forstaelse vad som krévs i en affir kommer
deltagarna att kunna fa vardefull input som direkt kan
omsattas i foretagens hantering av affarsprocesserna.
Dessutom, genom att diskutera affarsprocessens villkor
kommer fokusgruppen ocksa att berora fragan hur vi
organiserar oss for att vinna fler affarer.

Bakgrund

Vad ar det som avgor om det blir en affar eller inte?
Ibland kdnns det som att spela pa Lotto; man har ingen
aning om varfor det blir som det blir, och kan darfor ej
heller utvardera eller analysera vad som hander.
Okade krav pa foretag att effektivisera och modularisera
for att tjdna/spara pengar kombinerat med affarer som
vaxer i omfattning samt komplexitet ger helt andra
spelregler pa marknaden idag an for bara ett par ar
sedan. Ytterligare ett hinder for att kunna
analysera/utvardera affarer utgors av franvaron av
gemensamma termer och definitioner av de olika delar
som ingar i konceptet “att gora affar”.

Affarsbaxning

Modellen affarsbaxning bygger pa 4 olika principer:
Affars standardisering, Affars kamratisering,
Personalisering samt Rationell affarsprévning. Vad som
ingar i var och en av dessa fyra principer, samt vad en
samverkan kan leda till &r grunden i Lars-Johan Age:s
avhandling som lades fram i bérjan av 2009.

Tillampbarheten av affarsbaxning gar ut pa att
identifiera olika nyckelomraden i respektive affér, och
anpassa sig efter situationen, utifran den helhet som de
fyra principerna utgor.

Dessutom ger teorin kring affarsbaxning en “gemensam”
spelplan med en terminologi anpassad for komplexa
affarer samt ett verktyg for att analysera affaren fére,
under och efter.

i Affirsbaxning !

ar en losningsorienterad metod for problemanalys, och
en snabb vag for breddad kunskap och férdjupad insikt
till vdlgrundade beslut och operativa handlingsplaner.
Under ett ar genomfors fyra traffar. Varje traff baseras
pa en till tva deltagares fragestallning och input fran
relevant forskning. De diskussioner som fors i gruppen ar
helt konfidentiella, och utmynnar i féretagsanpassade
I6sningsidéer och resultat.

Denna fokusgrupp vander sig till dig som ansvarar for
och driver komplexa affarer.

Focus gruppen

Foretagens fragor

| och med att komplexiteten av affarer vaxer, behovs nya
modeller och terminologier. Hur kan modellen om
affarsbaxning hjalpa till att: skapa en overblick 6ver
komplexa och omfattande affarer, pavisa behovet av att
utveckla support system och kultur inom féretagen for
att facilitera dessa affarer och lyckas félja med i den
globala utvecklingen samt behovet av interna system
som tar hansyn till bdde mjuka och harda faktorer i
affaren.

Genomfoérande

Focus gruppen inleds med ett konstituerande moéte
hésten 2010 och foljs sedan av tre motestillfallen, fran ki
13:00 till 17:00, centralt i Stockholm alternativt hos
deltagande foretag.

Focus gruppen kommer att ledas av

ekonomie Dr Lars-Johan Age, Handelshogskolan i
Stockholm och Marie Wahlstrom, projekt- och
processledare, Marknadstekniskt Centrum. Dessutom
medverkar Per-Erik Holmgren fran CMG Logica.

Avgift

Avgiften for medlemmar i MTC ar 10.000 kr och for
icke-medlem ar avgiften 20.000 kr per deltagare.

Anmadlan
Anmalan till Marie Wahlstrom, MTC

tel 08-586 175 24, eller
marie.wahlstrom@mtcstiftelsen.se
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