Framtidens Industriella Erbjudande — FINDER

De flesta industriféretag befinner sig i en situation dar den
traditionella affaren, som fokuserar tillverkning och forséljning
av produkter, inte langre ar racker for att generera framtida
vinster. Den globala marknaden bidrar till en 6kad konkurrens
och pressar priser.

For att undvika att hamna i en lagkostnadsfalla blir det allt viktigare att utveckla erbjudanden
bestaende av kombinationer av produkter och olika former av tjanster som skapar varde i
kundens affarer. Kundernas fokus pa karnaffaren och en hogre mognadsgrad bidrar ocksa till
denna utveckling.

Den pagaende forandringsprocessen innebar att fokus flyttas fran en produktionslogik till en
servicelogik. Sammantaget skapar detta oklarheter och osékerheter i befintliga strukturer och
affarsmodeller. FINDERS syfte ar att identifiera och reducera dessa osékerheter genom att
beskriva erfarenheter och utveckla modeller som ér till praktisk hjalp i den pagaende
forandringsprocessen.

Fragor som FINDER kommer att besvara:
e Vad ar det som drivit forandringen fran en produktions- till servicelogik och varfor ar
denna utveckling viktig?
e Hur langt har foretag i olika branscher kommit i forandringsprocessen och vilka har varit
framgangsfaktorerna och hindren i praktiken?
e Vilka ar de viktigaste trenderna som formar den framtida efterfragan och konkurrensen?
e Vad utmarker dem som kommer att bli vinnare i den nya marknadssituationen?

Vi inbjuder dig och ditt foretag att medverka i en undersékning som syftar till att besvara
fragorna ovan och darmed ge ett underlag for analyser och forandringar i foretaget.
Unders6kningen kommer att genomfora av Kairos Future med MTC som projektledare .
Projektet kommer att s6ka medfinansiering av VINNOVA. Undersokningen kommer att
resultera i
= Scenarier som tacker in bade den relativt sakra utvecklingen samt olika osdkra aspekter
for hur den framtida utvecklingen for industriella erbjudanden kan tnkas gestalta sig.

* Ensammanstallning av erfarenheter fran de foretag som kommit langt nar det galler att
utveckla och sélja industriella erbjudanden.

Medverkande féretag kommer att ha mojlighet att paverka undersokningens utformning, samt ta
del av resultat vid tva tillfallen, ett under arbetes gang (delresultat) samt vid en avslutande
workshop dar slutresultaten presenteras och diskuteras. Efter att undersdékningen genomforts och
resultaten presenterats for deltagande foretag kommer resultaten att spridas i en vidare krets.

Att medverka i undersokningen kostar 50.000;- per foretag exkl. moms, ev. resor och uppehélle.
For att starta undersokningen fordras att minst 10 foretag medverkar. Genom att fylla i bifogad
intresseanmalan markerar du ditt intresse for att delta i underékningen, och vi kommer att
kontakta dig for en narmare diskussion och presentation av uppléagg.
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